Strategisch einkaufen

Katja Tischer aus Volkersen bietet Firmen Dienstleistungen an

Von Inka Sommerfeld

LANGWEDEL-VOLKERSEN. ,Was der Ein-
kauf spart, braucht der Vertrieb nicht mehr
zu verdienen” — ein Motto, das Katja Tischer
in die Tat umsetzt. Am Sonnabend, 1. No-
vember, nimmt ihre Firma ,Tischer Team
Strategische Einkaufslésungen” ihre Tatig-
keit auf.

Das Angebot der Voélkerserin richtet sich
an kleine und mittelstandische Unterneh-
men, die Materialien fiir ihre Produktion ein-
kaufen miussen. ,Kleinere Firmen brauchen
Partner, um ihre Visionen umzusetzen", er-
zahlt Tischer aus langjahriger Erfahrung.
Die 42-Jahrige bietet, wie der Firmenname
sagt, strategische Einkaufslosungen als ex-
terne Dienstleistung an, und das fir die
Branchen Stahlbau, Lebens- und Genussmit-
telindustrie sowie fiir Unternehmen, die Ver-
packungsmaterialien einsetzen. Ihr Ziel ist
es, Unternehmen die Moglichkeit zu geben,
durch langfristigen Einkauf wettbewerbsfa-
higer am Markt zu werden.

Dafiir erfragt Tischer bei Zulieferern Arti-
kel, Menge, Qualitdt und Preis und schreibt
anschliefend den Auftrag aus. Darauthin er-
hélt sie Angebote, die sie auswertet. Die Er-
gebnisse stellt sie ihren Kunden vor. Und
der trifft dann die Entscheidung. Auf
Wunsch arbeitet sie auch Rahmenvertrage
zwischen dem Lieferanten und ihren Kun-
den aus. Bei Bedarf arbeitet sie mit Ingenieu-
ren zusammen.

Eine weitere Dienstleistung ist das Lager-
management. ,In Lagern vieler Firmen lie-
gen Dinge herum, die zwar bezahlt sind,
aber nicht gebraucht werden”, erklart Ti-
scher, ,das ist jede Menge gebundenes Ka-
pital.” Damit Unternehmer ihr Geld nicht
verschwenden, bietet sie auch in diesem Be-
reich Dienstleistungen als Beraterin an.

Thre Ausbildung zur Industriekauffrau mit
zusatzlichem Studium und zertifizierter Qua-
lifikation im internationalem Einkauf und
Materialwirtschaft absolvierte Katja Tischer
in der Firma Deutsche Airbus. ,Schon da-
mals war der Einkauf mein Steckenpferd”,
erzahlt sie, ,denn ich mag den Umgang mit
Menschen und das Verhandeln.” Anschlie-
Bend war sie je drei Jahre lang in der Ein-
kaufsabteilung der Firmen Eduscho und
Chocoladenfabrik Hachez angestellt. Wah-

rend ihrer 13-jahrigen Tatigkeit bei Kraft
Foods war sie erst als Einkauferin fir
Deutschland zustdndig, dann erweiterte
sich ihr Aufgabenbereich: Tischer tiber-
nahm den strategischen Einkauf. ,Der Auf-
gabenbereich hat mich interessiert”, sagt
sie.

Um ndaher bei ihrer Familie zu sein und we-
niger auf Reisen gehen zu miissen, wech-
selte sie zur Firma Thom Maschinenbau in
Verden. Auch dort war sie als strategische
Einkduferin tatig. ,Ich habe festgestellt, wie
einfach es flir einen Unternehmer ist, mit ge-
zieltem Einkauf Geld einzusparen”, erklart
sie ihren Schritt in die Selbststandigkeit,
yund so sind Gedanke und Wunsch entstan-
den, Dienstleistungen anzubieten.” Ehe-
mann Heiko unterstiitzt sie mit Rat und Tat.

Néhere Informationen ab Sonnabend, 1. Novem-
ber, unter Telefon 04232 / 9349 48. Im Inter-
net: www.tischerteam.de.
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